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Software und Consulting GmbH

Schnell auf die Anforderungen des
Marktes und der Kunden zu rea-
gieren, ist heute mehr denn je ein
entscheidender Wettbewerbsvorteil
fur mittelsténdische Unternehmen.
SAP Business One ist dabei genau
die richtige, leistungsstarke und er-
schwingliche Software, die speziell
fur kleine und mittelsténdische Un-
ternehmen entwickelt wurde. Mit
SAP Business One fuhren Sie wich-
tige Kernfunktionen I|hres Unter-
nehmens in einer einzigen Anwend-
ung zusammen. SAP Business One
beinhaltet Buchhaltung und Finanz-
en, Kundenbeziehungsmanage-
ment (CRM), Vertriebssteuerung,
Lagerverwaltung und Materialbe-
darfsplanung, Personalwesen so-
wie Analysen und Berichtswesen.

Die SIGMA Software und Consult-
ing GmbH ist ein erfahrenes Sys-
temhaus und bietet seit vielen
Jahren ein breites Spektrum pro-
fessioneller Services rund um die
Informationstechnologie, Manage-
ment und Organisation. Dabei
agiert SIGMA als selbststandiges
Unternehmen. Schwerpunkt ist die
Beratung, Softwareimplementier-
ung und -betreuung, Programm-
entwicklung und -anpassung sowie
Wartung und Service rund um SAP
Business One. Zur Absicherung
qualitatsgerechter Leistungen uns-
eres Hauses arbeiten wir streng
nach einem Qualitdtsmanage-
mentsystem und sind DIN ISO
9001:2000 zertifiziert.

SIGMA Software und Consulting GmbH
Am Erlenwald 13
09128 Chemnitz

Tel.: 0371 2371-260
Fax: 0371 2371-299

Ansprechpartner:

Bernd Zuckmantel

E-Mail:
bernd.zueckmantel@sigmagmbh.de
Internet:

www.sigmagmbh.de

Verwaltung von Rahmenvertragen
als Add-On zu SAP Business One

Arbeiten Sie als Kunde mit Rah-

menvertragen .
und rufen Sie peu & peu Leis- | === 7 ==

lhres Anbieters | o . g e

tungen aus vordefinierten Rah-

menvertragen ab?

Oder bieten Sie lhren Kunden

selbst Rahmenvertrage zum Ab-

rufan?

Dann ist das SIGMA Add-On fiir s

Rahmenvertrage genau die
passende Erweiterung fur Ihr

SAP Business One.
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Vollstandig integriertes SAP Business One Add-On

Einfache und intuitive Bedienung

Rahmenvertragslésung fiir den Bereich Verkauf

Verwaltung von Kontrakten gegeniiber Kunden (Produkt- und
Mengenbezogen)

Ubersicht tiber Laufzeit inkl. Start- und Enddatum

Definition eines eigenen Nummernkreises sowie des Vertragsstatus
Abbuchverhalten der Menge definierbar

Pflege der verschiedenen Vertragskomponenten auf Positionsebene (inkl.
Stlickpreis und Positionsmenge)

Ubersicht iiber die referenzierten Verkaufsbelege



